Samir Aissaoui
24 rue Balzac
80000 Amiens

06 17 31 49 27

samir.aissaoui@laposte.net

24 ans - permis B - véhicule

CURSUS SCOLAIRE

· 2009 : Bac +2 Technicien Supérieur des Forces de Vente (CCI du grand Lille).
· 2006 : Niveau BTS Commerce International (lycée Paul Claudel - Laon).

· 2004 : Bac STT option action communication commerciale (lycée La Ramée - Saint-Quentin).
 

EXPERIENCE  PROFESSIONNELLE

· Depuis Septembre 2009 : Commercial pour IMX Postal

· Mai à Juillet 2009 : Commercial pour Bewigo Technologies – Encadrement de stagiaires.

- Mise en place de la stratégie de développement commerciale,
- Mise en place de partenariats "Fournisseur",
- Mise en place de partenariats "Distribution",
- Suivi Grand compte et appel d'offre. 
· Mars à Mai 2009 : Chargé d’affaire pour Klekoon - Veille sur les marchés publics (Aulnay-Sous-Bois).
· Janvier 2008 à janvier 2009 : Chargé de clientèle pour CBS Outdoor (Issy les Moulineaux).
- Commercialisation d’emplacements publicitaires sur de nouveaux secteurs.
- Prospection téléphonique – terrain,
- Prospection locale et nationale,

- Fidélisation d’un portefeuille clients. 
· Septembre à Décembre 2007 : Promoteur des ventes Sony Ericsson en Grande Surface (Somme).
  Opération de merchandising pour Bandaï (Nord - Picardie).
· Juillet à Septembre 2007 : Vendeur en téléphonie mobile pour Orange (Creil). 
· Juin 2007 : 
Attaché commercial pour Safaa, grossiste en viande (Saint-Quentin).

- Création du logo de l’entreprise, de la stratégie commerciale. Prospection régionale.
· Décembre 2006 à Juin 2007 : Chef d’équipe régional en produits de  télécommunication et High tech ;  Bouygues télécom, SFR, club Internet, neuf, GPS Mio, TV LCD (Picardie).

- Classé meilleur vendeur au niveau national pour les mois de février et mars.
· Février 2006 : 
Mission de prospection pour le compte d’Annur Granite (Chennai ; Inde) à Prague (République Tchèque).

· Mise en place et organisation du projet,

· Création des documents commerciaux (plaquettes – cartes de visite - catalogue).

· Mai à Août 2005 : Assistant Import/Export pour CSL India (Cochin -Tirupur. Inde).


- Gestion complète d’exportation et d’importation en FCL/LCL.
· 2004 :
 
Juin - Participation à l’Organisation du meeting annuel pour L’ACA (Saint-Quentin).

Aout - Travail de bureau pour L’OREAL (Gauchy).
· 2003 : 

Juillet - Opérateur sur ligne L’OREAL (Gauchy).

 AUTRES COMPETENCES

· Langues :
Anglais ; courant.
· Logiciels :
Word, Excel, Access, Ethnos, Maestria, Powerpoint, Internet.


CENTRES D’INTERET
· Loisirs : 
Comédien durant 5 ans de 1999 à 2004 


Economie : énergies alternatives – commerce international
