[image: image1.jpg]


Mikael COIQUAUD                                                                      

Né le 3 février 1982

9, impasse de l’Eole

68540 Bollwiller
Tel   :  06-61-38-60-72
Mail : contactermikael@aol.com 
Mon CV en ligne :  http://www.doyoubuzz.com/mikael-coiquaud 
COMMERCIAL AUPRES DES SENIORS OU SECTEUR AUTOMOBILE
FORMATION :
2000/2003
: DUT Techniques de Commercialisation à l’Université de Haute Alsace 


  de Colmar.

1997/2000 : BAC S.T.T Actions & Communication Commerciales 

EXPERIENCES & COMPETENCES PROFESSIONNELLES : 

Depuis 2009 : Représentant indépendant ASSYSTEL (en complément et à temps choisi) : prospection, référencement du service de téléassistance pour personnes dépendantes auprès de divers organismes (APA, CLIC…), pharmacies…, conseil, vente, installation chez le client, SAV…
Depuis septembre 2006 : Vendeur Responsable Pneumatique chez NORAUTO : gestion d’un secteur générant 1M€ de CA annuel : pilotage du chiffre, des performances de vente, des quotes-parts, de la marge, gestion des commandes, du stock, des inventaires, contacts avec les fournisseurs, rangement, balisage, mise en place d’actions commerciales…, relevés de prix, veille concurrentielle, conseil client, gestion des litiges, vente de biens et services rattachés à l’automobile…

De février 2005 à août 2006 : Vendeur Indépendant chez GERCOSM’ : Lancement commercial de produits naturels de phytothérapie et cosmétiques naturels en marketing de réseau, présentations d’opportunité d’affaires en public, recrutement, formation au produits et à la vente en réunion, création de supports marketing, d’aide à la vente, vente en foires, sur marchés en bord de mer...
Fév 2004 à juin 2005 : Chef de secteur PGC (Produits de Grande Consommation) chez ATAC : gestion de la moitié de la surface du supermarché : suivi du chiffre, gestion du personnel, des commandes, mise en place des opérations et des animations commerciales,  merchandising…
De septembre 2000 à 2003 : Vendeur chez BOULANGER (12h/sem.) : meilleur vendeur de France d’abonnements résidentiels (concours interne). Vente de hi-fi, sono, TV, téléphonie, informatique, accessoires, extensions de garantie, financements, mise en rayon…

COMPETENCES INFORMATIQUES :
Maîtrise SAP, l’AS400, Windows, le pack Office, Internet, la dactylographie, les logiciels graphiques.
LANGUES : 
Anglais et Allemand lu, parlé et écrit (niveau correct)

DIVERS : 
Titulaire du permis B ainsi que d’un véhicule personnel.
