Mes réalisations QUALITATIVES
Facor ) Brandt fofor

Contextes et enjeux

Au sein de Fagorbrandt, j’étais en contact permanent avec les directeurs d’enseignes, qui
négociaient les référencements et les opérations commerciales avec les centrales. Il m’est
apparu nécessaire de coordonner et partager les informations dans les deux sens pour une
réelle cohérence. J'ai ainsi participé a 'amélioration des référencements et de la politique
commerciale et marketing de I’entreprise.

Actions

J'ai remonté le maximum d’informations concernant :

Les produits avec la remontée des catalogues et prospectus.

Les tarifs de la concurrence.

Des informations sur des opérations concurrentes.

Les évolutions des enseignes (personnel, politique de distribution, opérations ect...)

Non respect des conditions négociées.
Synthese

Jai participé a l'amélioration des référencements et de la politigue commerciale et
marketing de I’entreprise en priorisant le travail d’équipe et le partage d’information.

Compétences
SAVOIR FAIRE SAVOIR SAVOIR ETRE
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