
Resp. Marketing & ADV

EQUIPE / TEAM

3

Entretiens annuels
Brainstorming d’équipe
Organisation de séminaires
Points hebdos & mensuels 
physiques ou en visio

CDI / CDD / ALTERNANCE
personnes en direct

>100 personnes
en transversal & 70 sites 

ACCOMPAGNEMENT

COM - WEB/PRINT

2 & l’ensemble de la stratégie
sites mis en ligne

x3 des leads entrants
via l’ensemble des supports

Etudes et budgetisations amont
Outbound marketing (salons, pub, etc.)
Inbound marketing  (seo, tuto, video,...) 
+ 3000 formulaires annuels
+ 7000 appels clients
x2 en candidatures spontanées

STRATEGIE DE COM

COMMERCE

>150K€
700K€ à 2M€ 
CA mini des dossiers d’AO traités

* hors actions marketing

de developpement annuel sur AO*

Mise en place du système de veille
Détection des appels d’offres majeurs
Prospections ciblées de grands comptes
Animations d’actions de prospections
Réponses administratives/ Techniques &
préparation des soutenances projets

ACTIONS MARKETING

Romain LE GUEN

Expérience > 8 ans | Commerce / Marketing / Communication | Secteur industriel BtoB & autres

En complément de mon CV & de ma lettre de motiviation, je souhaite vous faire découvrir 
quelques compétences et réussites obtenues lors de mes précédentes expériences.

romainleguen44@gmail.com | +33 760 516 446

GESTION DES SOUS-TRAITANTS | CONTACT CLIENTS | GESTION MULTIPROJETS EN SIMULTANE


