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pour vous garantir des résultats immédiats !

ugque

ppé des méthodes de formation




Ensemble choisissons la formule

Stage
Selling insights

Vendre mieux
pour vendre plus

Les outils pour améliorer ses
résultats terrain en s'ap-
propriant les techniques de
« bon sens » qu'utilisent les
meilleurs vendeurs.

Séminaire de
Management

Le manager
commercial efficace
Un 360° critique et objectif
pour metire a I'épreuve ses

pratiques manageériales.
Un séminaire centré sur

I'échange et I'expérimentation

Parcours pro
Vente & Négociation

Le commercial
efficace

Un cycle complet et adapté
au profil du stagiaire pour une
croissance significative de
vos resultats.

Inclus =
Pack Complétude : Un dispositif d'accompagnement personnalisé avant et aprés formation

Entrainement
Opérationnel intensif

Programme
AMPLITUDE

2 formules au choix
accompagnement
terrain ou entrainement
individue! en salle pour un
accompagnement adapte

qui boostera vos équipes !

! . : Formation : g :
Formation de groupe inter-entreprise S taalle Formation de groupe dédiée a votre entreprise

Stages Stage
Boost'up Training days
Un concentré Un concentré
d'efficacité d'entrainement
6 stages au choix, 100% de

modulables pour
booster les résultats
de vos commerciaux

pratique intensive pour
transformer les acquis
theoriques en de

veritables réflexes naturels,

Pour plus d'informations sur nos offres : www.sellingpartners.fr ou 02.35.52.82.83

Le combiné
Boost'up
+ Training days
Un cocktail
gagnant

Formation + entrainement
a tarif préférentiel.




