RESPONSABLE EXPANSION

Guillaume SORDET

8 Rue du Génie

35400 SAINT-MALO Objectif :
37ans — Marié - 3 enfants « Manager c’est transmettre »
Tel : 06.26.76.25.97

Mail : guillaumesordet@gmail.com

.+ | Expériences professionnelles Dia France
. . Dia est une chaine de distribution
Depuis Septembre 2011 : Dia France fondée en Espagne en 1979 & Madrid

Responsable Expansion
- Créer des Supermarchés Hard Discount a I'Enseigne Dia
- Définir de la stratégie de développement
- Gérer les projets transversalement (Bureau d’étude, Service juridique, Comité de direction...)
- Développer un réseau de prescripteur (Promoteurs, agents immobiliers, élus...)
- Obtenir les autorisations administratives (Permis de construire, CDAC...)
- Négocier avec les bailleurs

Carrefour Property

Gestion, valorisation et
développement des actifs
Juillet 2009 — Septembre 2011 : Responsable Expansion multi-format — Carrefour Property = immobiliers du Groupe carrefour.

Mars 2008 —Juin 2009 : Responsable Expansion ED / DIA

2008 — 2011 : Groupe CARREFOUR

- Elaboration / Mise en place du plan de développement des Enseignes.

- Négociation Fonciére / Montage d’opérations immobiliéres / Validation par I'enseigne.

- Obtention des autorisations administratives (Permis de construire CDAC)

- Conduite des projets jusqu’a I'ouverture (Coordination avec services techniques, juridiques...)

1998 — 2008 : Groupe CASINO
2003-2008 Responsable Expansion Proximité
- Développement multi-enseignes (Petit Casino, Spar et Vival)
- Elaboration des comptes d’exploitations prévisionnels pour les projets en Franchise Groupe Casino
- Obtention des autorisations administratives. .
R Groupe multi format, le groupe
1998-2003 Manager Commercial Casino est I'un des leaders mondiaux
- Superviser un réseau de magasin de proximité du Groupe Casino du commerce alimentaire.
- Développement du CA des magasins.
- Formation des Exploitants.
- Réalisation des ouvertures (Merchandising)

1994 — 1998 : Attaché Commercial — AXA ASSURANCES

- Développer la clientele existante du portefeuille de I'agence.
- Accroitre les parts de marché sur la clientéle Artisans Commergant de la zone de chalandise

=== Formations
1996 : BTS Force de Vente (En Alternance) Resultats
Entreprise Partenaire AXA ASSURANCES GROUPE CARREFOUR
Organisme de Formation CCl Lyon

1994 : Baccalauréat (Sciences Economiques et Sociales)
Lycée Saint-Michel — Saint Etienne

LLH Loisirs - Divers

Golf: Index 26.4

Voile : Pratique saisonniere et occasionnelle

Service National : Marine Nationale — Embarqué a bord du TCD Orage
Assistant de promotion Sociale

4 créations de magasins




