Erwan Huchet de Quénetain

En recherche d’un nouveau challenge en tant qu’enseignant ou directeur de golf.
33 ans

Marié

Mobilité : Grand Ouest et étranger.

www.erwan-huchetdequenetain.com

=== Formations Me contacter
BPJEPS mention Golf | CREPS Bordeaux Aquitaine | Email
Bordeaux, France - Octobre 2013 & Juin 2015 edequenetain@gmail.com
Brevet d’Etat d’Educateur Sportif 1°' Degré | Campus Sport Bretagne ® Portable (France)
Dinard, France - Octobre 2011 a Janvier 2012 +33 64508 20 07
Master en Management | ESCEM (ESC Tours Poitiers) <) Skype
Tours, France - 2001 & 2004 erwan.huchet.de.quenetain

> Option Marketing et Innovation dans I’'univers de la grande consommation.

»  Ecole Supérieure de Commerce accréditée AACSB et EQUIS. - Adresse postale

9 Rue Gambetta

DUT Gestion des Entreprises et des Administrations | IUT Rennes 1 33200 Bordeaux
Saint Malo, France - Septembre 1999 a Juillet 2001

. Compétences
== Expériences Linguistiques
Enseignant de Golf | Groupe BLUE GREEN — Golf de Bordeaux Lac *  Frangais : langue maternelle
Bordeaux, France -Octobre 2013 a juin 2015 > Anglais: Bon niveau
» Animation de legons collectives et individuelles (tous niveaux). 1990-1995 : Scolarisation du 3™
P Ecole de Golf : Prise en charge du Groupe Elite féminin. trimestre a Saint Aubyns School,
P Fidélisation et création de golfeurs (ses). Brighton, UK.

> Développement du chiffre d’affaires de la structure (enseignement et practice).
P Organisation d’évenements (Pro am, initiations, opérations découvertes en université,...).

Chef de Région | Groupe Etam — UNDIZ
Lyon, France -Novembre 2012 a juillet 2013

»  Espagnol: Opérationnel

»  Arabe: Quelques notions

» Gestion d’un réseau de 17 magasins pour un CA de 25 millions d’euros. Informatique

> Management, recrutement et formation d’une équipe d’environ 100 personnes. P Maitrise du pack Microsoft
P Application de la politique commerciale, marketing et merchandising de I'enseigne. Office 2010 (Word, Excel,
P Gestion financiere du parc (Compte de résultat, contribution, frais de personnel, frais d’exploitation). Powerpoint)

. L - . . 2002-2003 : Professeur
Projet de Création Franchise | Groupe Beaumanoir - CACHE CACHE informatique, préparation et

Manosque, France -Septembre 2011 a aolt 2012 animation de cours (Excel
» Montage de la Société (SARL), Recherche de financements. Access, PowerPoint), ESCEM,

P Recherche d’emplacements, Signature de bail, Validation plan magasin. Tours, FR.

. . > Maitrise de Storeland,
Export Retail Manager MO | Groupe Beaumanoir - CACHE CACHE Scoretex
Saint-Malo, France -Septembre 2009 a septembre 2011
Maitri Ph h
» Gestion d'un réseau de 45 magasins pour un CA de 30 millions d’euros. aitrise de Photoshop
» Responsable commercial de la zone (définition des objectifs, et du plan commercial). ) )
Responsable marketing et merchandising de la zone (suivi des équipes de vente) maitrise des réseaux sociaux
P g 9 auip ' (Facebook, Twitter, Linkedin,

>
P Gestion économique et financiere de la zone (Budget, définition des objectifs). Viadeo)
>

Bonne connaissance et

Management et formation des équipes de vente (environ 100 personnes).

Business Development Manager Middle East North Africa | GAMELOFT Centres d'intéréts

Casablanca, Maroc - Septembre 2008 a septembre 2009 Sport
> En charge du développement du Moyen Orient et de I'’Afrique du Nord pour le compte de Gameloft. > Golf
> Mise en place des partenariats avec les operateurs et avec les intervenants du secteur : 'S Marathons
- Business Development (Prospection, négociation, contrat) i
- Marketing et Communication: Mise en place de I'activité promotionnelle (co-marketing avec les fabricants > Velo
et distributeurs) et relations presse sur chaque marché. > Football
Responsable Régional | Groupe Beaumanoir - BONOBO Loisi
Bordeaux, France - Septembre 2006 a septembre 2008 oisirs
P Gestion d’'un parc de 15 points de ventes au CA annuel global de 10 millions d’€. > Voyages
P Gestion administrative des points de vente (Plannings, démarque inconnue,...). > Musique
. >
Acheteur | Groupe Beaumanoir - PATRICE BREAL Lecture

Saint-Malo, France — Janvier 2005 a septembre 2006
P Participation a I'élaboration de I'offre produits / marketing produit fort.
> Recherche des conditions d’approvisionnement optimales.




