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CONTACT








Elise ESSIANE


30 K€ - IDF


 





CHEF DE PROJET





2011/2012  Master 2 Stratégie Marketing et Commerciale 


option International Market Development - Alternance	


Ecole de Commerce INSEEC – Alternance (75),   Paris


 2010/2011	Maîtrise Sciences du Management, 


option  Management à l’international 


Faculté Jean Monnet (92), Paris 11 Sud


2009/2010	Licence Economie Gestion, 


option  Marketing 


Faculté Jean Monnet (92), Paris 11 Sud


2008/2009  DUT  Gestion Administrative et Commerciale


IUT de Montreuil (93), Paris 8


2006/2007 Bac Economique et Social, option anglais + option section européenne anglais 


Lycée Chevalier D’Eon (89), Académie  Dijon	








MAIL : � HYPERLINK "mailto:elise.essiane@yahoo.fr" ��elise.essiane@yahoo.fr�


TEL : +33 (0)6.59.29.88.92


NATIONALITE: française


Permis B


MOBILITE : Ile de France - International





POINTS FORTS : Adaptabilité, Aisance relationnelle, Autonomie





CENTRES D’INTERETS : Voyages culturels (Guadeloupe, Irlande, Ecosse, Angleterre, Espagne, Allemagne)





- DOMAINES DE COMPETENCES -





LINGUISTIQUE


- Français : langue maternelle


- Anglais :  courant (800 TOEIC)


- Espagnol : scolaire








RECRUTEMENT


- Qualification des besoins, Mise en ligne des offres


- Définition des mots clés, sourcing, chasse


- Entretien téléphonique des candidats + sélection


- Rédaction de comptes-rendus d’entretiens


- Mise en forme des Curriculums Vitae


	











MARKETING


- Etude de marché


- Marketing mix


- Réalisation de documents marketing


- Mailing/emailing


- Réflexion et recommandation stratégique





INFORMATIQUE


- Windows 98 à Windows 7, MS-office, Zoho, 1&1, SIR


- Notions: notepad++, HTML 5, CSS 3, Google Adwords,


	Google analytics








MANAGEMENT


- Equipe de 10 personnes


- Formation


- Suivi de formation











RELATION CLIENTELE


- Prospection téléphonique


- Qualification des besoins


- Prise de RDV


- Gestion des relations clients








- EXPERIENCES PROFESSIONNELLES -





PLANIFICATRICE – Laser Symag, Editeur de logiciels (BtoB)–  Issy-Les-Moulineaux (92)





- Coordination des interventions en magasin (logistique)


- Gestion du départ de matériel nécessaire aux interventions


- Traitement des demandes de maintenance


- Constitution des plannings d’intervention


- Tenir les tableaux de bord des activités


- Relation clientèle


- Elaboration de documents de communication interne


- Formation au poste de planificateur








 DEPUIS MARS 2013





CONSEILLERE EN RECRUTEMENT – Ciblepro, Agence de recrutement (Webmarketing/IT/Commerciaux, BtoB) –  Issy-Les-Moulineaux (92)





 DECEMBRE 2011 A SEPTEMBRE 2012





- Prospection téléphonique


- Qualification des besoins + mise en ligne des postes à pourvoir


- Sourcing + Chasse (Apec, Monster, Viadeo, Linked-in)


- Sélection des candidats + entretien téléphonique + prise de RDV candidats + reporting entretien téléphonique


- Mise à jour de la base de données 


- Organisation des RDV clients/candidats


- Veille concernant le marché (recrutement, IT,…)











ASSISTANTE EN GESTION – PLB Consultant, Centre de formation en informatique  (BtoB) – Paris (75) 





 Projet : Faciliter les échanges commerciaux avec les pays d’Afrique Noire


- Suivi des dossiers OPCA/FAFIEC (Organismes Paritaires Collecteurs Agréés)


- Facturation des prestations


- Relance clients / OPCA-FAFIEC concernant les factures impayées


- Mise à jour de la base de données des formations et des consultants


- Mise en forme des CV des intervenants + création de documents marketing (plaquette de présentation, questionnaires…)








AVRIL A SEPTEMBRE 2009








ASSISTANTE COMMERCIALE – Huis Clos, Energies Renouvelables, Menuiserie – Paris (75) � INCLUDEPICTURE "http://www.location-etudiant.fr/img/agences/Century_21.jpg" \* MERGEFORMATINET ���





- Prospection physique (porte-à-porte, animation d’un stand au centre commercial)


- Prospection téléphonique


- Prise de RDV avec le client








NOVEMBRE 2008 A FEVRIER 2009








CHARGEE DE CAMPAGNE MARKETING – Université Paris 8, Enseignement – Saint Denis (93) 





MAI A JUIN 2008








- Création de documentation 


- Elaboration d’un argumentaire


- Prospection téléphonique + prise de RDV 


- Présentation de l’université et de ses formations


- Création et envoi d’emailing


- Gestion de Base De Données











ASSISTANTE MARKETING ET COMMERCIALE – Century 21, Immobilier – Gennevilliers (92) 





- Création et envoi d’e-mailing


- Création de documents marketing 


- Mise en ligne des biens disponibles sur le site Internet


- Estimation des biens immobiliers


- Prospection téléphonique





OCTOBRE 2007 A AVRIL  2008








-ACTIVITES EXTRAS PROFESSIONNELLES -





Depuis 2012 – Conseil en Stratégie Marketing/Webmarketing/Commerciale – Start-up, secteur de la mode


- Etude de marché


- Elaboration de la stratégie Marketing et Commerciale


- Recommandation quant aux actions à mener


- Rédaction de documents de communication


- RDV avec le styliste (avis sur les créations)


- Préparation aux rendez-vous professionnels





2012 – Création d’un site Internet – Autodidacte


-  Environnement : HTML 5, CSS3, Notepad++  


 





2011 – Organisation d’une Conférence – Thème : Tourisme Responsable, Lieu : Université Paris 11 Sud


-  En collaboration avec 3 autres personnes.


 





- Autres expériences -





Depuis Février 2008  – Employée en Restauration 


- Management d’une équipe de 5 à 10 personnes


- Responsable des fonds de caisse des employés et du dépôt d’argent


- Responsable de la production en cuisine


- Gestion des stocks sur le terrain 


- Formation et suivi de formation des employés


- Surveillance de la qualité et de la sécurité alimentaire 





 Employée en Pharmacie – 2005


- Gestion des stocks


- Réception des produits


- Mise en rayon


- Livraison à domicile


 








