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Objectif 
Offrir une double 
compétence en 
formant des cadres 
commerciaux en 
proposant aux 
étudiants issus d’un 
1er cycle supérieur 
l’apprentissage de 
la culture, des outils 
et de la pratique de 
commercialisation 
adaptés aux 
spécificités des 
marchés industriels.
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Compétences recherchées 
•  Mettre en œuvre la démarche mercatique industrielle, c’est-à-dire 

identifier les besoins; analyser la concurrence; positionner l’offre; 
bâtir une politique d’action commerciale; informer l’entreprise des 
nouveaux besoins de la clientèle.

•  Prospecter le marché et conduire une négociation en totalité ou 
en partie, face à des acheteurs professionnels; développer des 
compétences relationnelles; mettre en place des méthodologies 
commerciales; acquérir des capacités d’analyse et d’adaptations 
aux différentes situations rencontrées; construire une politique 
d’action commerciale.

•  Mesurer les répercutions financières des activités et des choix 
commerciaux sur la rentabilité, la liquidité, la solvabilité de 
l’entreprise.

•  Assurer la veille technologique et commerciale, c’est à dire 
observer l’évolution du produit et de la technologie; assurer le 
renseignement commercial du client; mettre à jour en permanence 
ses propres compétences techniques.

L’appropriation de ces diverses compétences doit s’accompagner 
de l’utilisation d’une langue vivante étrangère et de la maîtrise des 
technologies modernes de communication et d’information.
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Métiers actuels et futurs visés

Public visé

Admission  Sur dossier > Dossier à demander au Service Scolarité de l’IUT

Présentation générale de la formation
ORGANISATION 
Alternance entre la formation théorique (18 semaines de cours assurés par des enseignants et des 
professionnels, dont 140 heures de projet tutoré) et la formation en entreprise (16 semaines de stage, 
sous la responsabilité d’un tuteur professionnel impliqué dans la formation). 

STRUCTURE

Les diplômés pourront rapidement tenir des 
postes à vocation technico–commerciale en 
visant à court ou moyen terme des fonctions 
d’encadrement. Ils pourront en particulier 
être de précieux collaborateurs des chefs 
d’entreprise dans les PME / PMI. 

Les entreprises visées sont essentiellement : 
> les petites et moyennes industries (PMI) 
>  les structures industrielles et commerciales 

décentralisées de grands groupes industriels 
> les entreprises de négoce industriel.

• En formation initiale,
>  d’étudiants d’origine DUT (GIM, GMP, GEII, 

GTE, OGP, chimie, SGM, mesures physiques…) 
et BTS correspondants, DEUG, Classes 
préparatoires 

> d’étudiants européens

>  d’étudiants détenteurs d’un premier cycle 
supérieur du secteur tertiaire porteur d’un 
projet industriel fort.

•  En formation continue,  
de techniciens de culture pluritechnique 
soucieux d’atteindre le niveau II de qualification.

UE1
90 h

Langages fondamentaux
> Anglais
> Expression-communication
> NTIC

UE2
95 h

Mercatique industrielle,  
commercialisation en milieu industriel
> Mercatique
> Négociation commerciale
> Techniques de communication commerciale
> Techniques du commerce international

UE3
90 h

Organisation, logistique et gestion industrielle
> Veille technologique et commerciale
> Achats industriels
> Logistique
> Gestion sociale de l’entreprise

UE4
85 h

Compétences de spécialisation
>  Économie d’entreprise et économie générale
> Mercatique opérationnelle
> Éléments de droit commercial
> Outils de gestion
>  Connaissances des produits et services 

industriels

UE5 
140 h

Projet tutoré

UE6 Stage (16 semaines)


